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TASIMAK.

EKIiBiINiziN BELIRLEDIGi FIRSATLAR NE KADAR NITELIKLIi?

Gectigimiz 15 yil icinde FranklinCovey dinya genelinde Satis Faaliyetlerini PLANLA
binlerce satis ekibiyle calistt ve Ustin performans
gbsteren  satis  profesyonellerinin - aliskanlik  haline
getirdigi  uygulamalarini inceledi. Miisteriyi Basariya
Tasimak: Firsatlari Degerlendir, satis ekiplerinin, bu
en basarill uygulamalart  bilingli bir sekilde tekrarlayarak
is anlasmalarini nitelikli kilma yolunda fevkalade sonuglar
almasina yardimcl olmak igin tasarlandi.

Daha istikrarli MUSTERIYi || Satis Kanalini
Firsatlari Degerlendir, satis profesyonellerinin hizli ve == BASARIYA ; JREE
T =}
d y Saly protesy TASIMAK. ¢

etkin bir sekilde onlerindeki iyi firsatlari saptamalarina ve
zaylf olanlan eleyerek "kurmaca listeleri® dnemli dlglde
azaltmalarina yardimci olur. Bunun sonucunda zaman
harcayan ve yanlis olan anlasmalarin sayisi duserken,
dogru anlasmalara daha cok zaman kalir ve toplam satis
maliyetinde carpici dusUsler elde edilir.

DEGERLENDIR

Firsatlart DEGERLENDIR

BILMEK-YAPMAK FARKI

Satis egitiminde, secebileceginiz ¢cok sayida “iyi drnek” vardir. As// mesele MUSTERILERIMIZIN AKTARDIGINA GORE:

onu bulmak degil, satis ekibinizin iyi drnekler olusturma konusunda
lyi olmasini saglamanizdir!

Musteriyi Basariya Tasimak- Firsatlar Degerlendir, satis profesyonellerinin
Firsatlarr  Degerlendirmek konusunda iyi olmalarini  saglamak icin
uzmanlarca tasarlanmis bir taktik sisteminden faydalanir ve satis ekiplerinin
12 haftalik kurs boyunca kanitlanmis en iyi uygulamalar Gzerinde alistrma
yapmalarini saglar.

SATIS
DONGUSUNDE

%383

DUsSUS
47 GUN
80 GUN

YATIRIM GERi DONUSU

anlasma

Firsatlarn Degerlendir, yatnm geri dénisinin net ve blyik olmasini 100 GUN biyCKliginde
saglamak Uzere tasarlanmistir. Katiimcilar, basindan sonuna kadar o

mevcut anlasmalar Uzerinde calisirlar, ilerlemelerini takip edip rapor /0208
verirler. artis

VAADIMIZ: Siz ve satis ekibiniz 12 haftalik kurs boyunca, en ylksek
performansi gdsteren profesyonellerin  ddsinme  bicimleri,
becerileri ve araclarini uygulayarak, satis listeniz icerisinde ve

adisinda, Firsatlari Degerlendirmeye ulasma konusunda énemli -
Slcude ilerleme kazanacaksiniz.

...ve daha fazlasi!
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MODUL

BiR GUNLUK SEANSTA KATILIMCILARIN OGRENECEKLERI

TEMEL

e Ustiin performansli profesyonellerin diisiince bicimleri ve davranislari.

12 haftalik uygulama slreci sonunda ol¢ulebilir yatinm geri donUsi saglamak
icin 6zel hedefler belirlemek.

KARAR ALINMASINI SAGLA

e Musterilerin karar almalarini saglamanin énemini anlamak.
e Musterinin temel meselelerini gbzecek 6zel eylem planlar yaratmak-ne azi ne
de cogu.

HIZLI KAZAN, HIZLI KAYBET

e Once miusterinin meselelerine odaklanarak, geleneksel satici/alici iliskisinin
islemeyen yonlerini etkin bir sekilde ¢cbzmeyi 6grenmek.

e Mdusterinin en 6nemli meselelerini saptayip, sirkete etkisini net bir sekilde
tanimlayarak ve karar-alma sUrecinin haritasini ¢lkararak mdusterilerle is
gerekgceleri gelistirme konusunda ustalasmak.

e  Satis listesinin eksiksiz bir tablosunu gikarmak.

e Guvenilir bir kurumsal danisman olmak icin dikkate deger adimlar atmak.

iTIRAZLARLA BASA CIK

e Onceden tahmin yUriitlp alistirma yaparak itirazlan ve direnci asabilmek igin
gereken glveni kazanmak.

e "Bekgilerle" etkin anlasmalar hazirlamak.

UYGULAMA REHBERI

12-HAFTALIK UYGULAMA REHBERI KATILIMCI SETi

e SlrdUrUlebilir davranis degisikligi saglamak icin 12 haftalk kurs boyunca
stratgjilerin ve araclarin uygulanmasina baglilik olusturmak.
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HAFTA HAFTA

BASLANGIC

e Katlimcilar, 12 hafta boyunca her hafta ders saatlerinde
ogrendikleri prensipleri  kullanacak; alistrma yaparak ve
uygulayarak bu prensiplerin ayrintilarina hakim olacaklar.

e Katlimcilar, dizenli araliklarla satis liderlerine ve/veya es- e Katiimei Rehberi
koclarina rapor vererek sorumluluklarina sahip ¢ikacaklar. e 12-Haftallk Uygulama Rehberi

HAFTA

BITiS

e Calisma Kagitlari
e Uygulama Kartlari
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